
 
 

MBA em Marketing e Estratégia de Vendas 
 

MATRIZ CURRICULAR CARGA HORÁRIA 
Gestão de Logística, Canais de Distribuição e Estratégias 
Omnichannel 22 

Comportamento do Consumidor e Experiência do Cliente 22 
Direito do Consumidor e Ética em Comunicação 22 
Estratégias de Negócios e Gestão Competitiva 22 
Gestão de Produtos, Marcas e Inovação 33 
Gestão Estratégica de E-commerce 22 
Gestão Estratégica de Vendas 33 
Gestão de User Experience – UX 22 
Gestão da Inovação e Design Thinking 22 
Marketing de Varejo e Trade Marketing 22 
Marketing Digital 22 
Metodologia do Ensino Superior 11 
Pesquisa de Mercado e Inteligência de Marketing 22 
Planejamento e Gestão Estratégica de Marketing 22 
Tópicos Especiais – Temas atuais, como: 

 Marketing Humanizado: Estratégias H2H, Análise de 
Indicadores e Métricas de Marketing, Consultoria 
Empresarial e Comunicação Empresarial. 
 

44 

Total Carga Horária 363 
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